
CONSULTORIA PARA
EMPRENDEDORES
Y/O EMPRESARIOS



Consultoría
Comercial

Trabajamos las actividades comerciales con el emprendedor 
y/o empresario, todas aquellas en las que siente que necesita 
reforzar para incrementar sus ventas. 

Se revisará el proceso de venta del negocio del emprendedor, 
desde el modelo de negocio, hasta la transacción de pago, a 
través de metodologías ágiles que soporten el estudio, análi-
sis y solución.

*El emprendedor deberá de contar con un producto o servicio antes de 
requerir este tipo de consultoría, mínimo en prototipo funcional. En caso sea 
empresario, deberá de contar con el negocio virtual y/o físico.
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Consultoría
de Productos

CONSULTORIA PARA EMPRENDEDORES Y/O EMPRESARIOS

Ideal para emprendedores que aún no terminan de estable-
cer su producto o servicio, ya sea porque tienen dudas de lo 
que su cliente necesita, así como por falta de conocimiento 
de las funcionalidades que se puede tener a nivel tecnológi-
co. 

Implementamos una consultoría en todo nivel, teniendo en 
cuenta que el centro del trabajo es el cliente (Customer Cen-
tric), así como el uso de metodologías ágiles acordes a esta 
etapa de desarrollo.

*El emprendedor deberá de haber validado su idea de negocio previamente 
para acceder a este tipo de consultoría.



Consultoría
Administrativa

CONSULTORIA PARA EMPRENDEDORES Y/O EMPRESARIOS

Creada para ayudar a los emprendedores y/o empresarios en 
la gestión eficiente de su emprendimiento o negocio. 

La mejor manera de administrar un negocio es conociendo 
todos los procesos, así como su correcto funcionamiento y 
medición de indicadores de gestión eficientes (KPI’s), por ello 
es necesario que todo emprendedor conozca cuáles son 
estos indicadores, aprender a medirlos y ejecutar acciones 
correctivas, según sea necesario.

*El emprendedor y/o empresario cuenta con ventas y busca optimizar sus 
procesos administrativos.



La más utilizada por los emprendedores tradicionales, quie-
nes se han visto afectados por la pandemia y las restricciones 
que existen, así como la evolución de sus clientes hacia lo 
digital.

Se trabaja juntamente con el emprendedor y/o empresario 
para evaluar los canales digitales que le pueden beneficiar a 
corto, mediano y largo plazo, con el fin de iniciar, mejorar o 
ampliar su presencia digital como marca.

*El emprendedor y/o empresario ya tiene su emprendimiento funcionando y 
necesita tener o mejorar su presencia digital.

Consultoría
Digital
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Este tipo de consultoría es utilizada cuando los emprendedo-
res buscan optimizar sus costos con un propósito de crear un 
plan de trabajo correcto y conciso. 

Si un emprendedor está buscando financiamiento, o está 
postulando a algún concurso privado o público, esta consul-
toría le va a ayudar a contar con un plan financiero bien 
estructurado para lograr todos sus propósitos como
emprendedor.

*El emprendedor puede estar en etapa de idea de negocio y postulando a un 
concurso, como también puede tener su negocio ya funcionando y 
postulando a algún concurso.

Consultoría
de Finanzas
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Consultoría de
empresarios



Proceso

Retroalimenta
ción final por 
ambas partes.

Retroalimentación

04

Pago y 
programación de 

días y horas, según 
disponibilidad del 

especialista.

Pago

03

Para establecer la 
cantidad de horas 

y tipo de 
consultoría 
requerida.

Reunión de estudio
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Se enviará la 

cotización con 
la cantidad de 

horas.

Cotización
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+100

Emprendimientos
asesorados

100%

Emprendimientos
calificados100%

Garantía y calidad
profesional

+200 hrs
con emprendedores

de diversas
partes del mundo.

Trabajando contigo



Contáctanos

fervilela.com

ventas@fervilela.com

991 559 559


